Mit einem Umsatz von mehr als 3,2 Milliarden Euro gehért die Rubix Group zu Europas grofSten Technischen
Handlern fir industrielle Wartungs-, Reparatur- und Instandhaltungsprodukte (MRO) und Dienstleistungen. Dabei

sind wir mehr als nur ein Handler: Wir setzen MaBstabe mit unserem Beratungsansatz "Selling the Rubix Way".
Unser Anspruch hier ist die beste Losung fur jeden unserer Kunden. Dafir setzen wir auf hochqualifizierte Experten
und ein starkes Team. Als eines der am schnellsten wachsenden Unternehmen der Branche suchen wir Dich als ...

Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) im AuRendienst
fur die Region Coburg-Bamberg-Forchheim (PLZ
96 & 913)

Wir haben ein Umfeld gepragt von Vertrauen, Offenheit und Freundlichkeit geschaffen, das unterschiedliche
Perspektiven fordert. Wir schatzen Deine Eigeninitiative: Im Gegenzug bieten wir Autonomie, Flexibilitat und die
Maglichkeit, Deine Karriere zu gestalten.
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gfj}. Freue Dich auf folgende Benefits

e Sicherheit und GréRe eines Konzerns mit e Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung
der Agilitat eines Start-ups e Home Office-Angebote fur flexibles Arbeiten inkl.

e Unbefristete Arbeitsvertrage, attraktives Gleitzeitmodell flr gute Vereinbarkeit von Beruf und
Gehaltspaket und 30 Tage Jahresurlaub Privatleben

e Zahlreiche Weiterbildungs- und o Attraktive Mitarbeiterverglinstigungen z. B. auf
Entwicklungsmaéglichkeiten in unserer Technik, Heim & Wohnen, Reisen, Bike-Leasing und
Rubix Factory Versicherungen

e Moderne und gut ausgestattete e Exklusives Wellbeing-Angebot: Vielfaltige Angebote
Arbeitsumgebung fur Fitness, mentale Gesundheit und Wohlbefinden

f ;. Das ist dein Verantwortungsbereich So uiberzeugst du uns
S Kundenbetreuung & Ausbau: D@] ¢ Mobilitat:
Mit deinem technischen Knowhow beratst Gultige Fahrerlaubnis der Klasse B und
und betreust du bestehende Kunden und Freude am Reisen in der Region.

baust Partnerschaften gezielt aus. . . ]
e Technisches Verstandnis:

¢ Projektakquise:
) 9 Fundiertes Fachwissen, idealerweise

Du akquirierst eigenverantwortlich neue erste Kenntnisse unseres MRO-
Projekte und betreust Ausschreibungen bis Produktportfolios.

zum erfolgreichen Abschluss. .
¢ Vertriebserfahrung:

e Kundenbesuche:
Erste Berufserfahrung im technischen

Du planst Vor-Ort-Termine im Verkaufsgebiet Vertrieb oder AuRendienst von Vorteil.
sorgfaltig, bereitest diese vor und fuhrst sie .

. ¢ Ausbildung:
souveran durch.
Abgeschlossene technische oder
kaufmannische Ausbildung (oder
Fur Industriekunden entwickelst du vergleichbare Qualifikation).
mafRgeschneiderte Beschaffungs- und

Logistikkonzepte.

e Losungskonzepte:

e IT & Systeme:

. Sicherer Umgang mit MS Office; idealerweise
e Cross-Selling: ,

erste Erfahrungen mit ERP-/CRM-Systemen.
Du identifizierst Potenzialbereiche frihzeitig

e Personlichkeit:
und



erweiterst unser Leistungsangebot. Kommunikationsstarke, hohe
I@] Kundenorientierung, Teamgeist und
strukturierte Eigeninitiative

M

e Mehrwertdarstellung:

Den konkreten Kundennutzen dokumentierst
du transparent und prasentierst ihn
Uberzeugend.

Bewirb dich jetzt online

Du hast Fragen zur Stelle?
Melde dich gerne telefonisch oder per E-Mail bei mir.

+49 151 72486074 | karriere.de@rubix.com
Dein Ansprechpartner

www.rubix-karriere.de Vanessa Brand

Vielfalt ist fiir uns bei Rubix von enormer Bedeutung. Wir verstehen unsere
Unterschiede als Chance und wollen, dass sich Menschen jeglicher
ethischer Art und unabhangig z. B. ihrer Herkunft, Kultur, Ausrichtung,
Alter und Geschlechts bei uns bewerben. Hinweis: Es sind stets Personen
mannlichen/weiblichen/dritten Geschlechts gleichermaBen gemeint. Aus Griinden
der einfacheren Lesbarkeit wird in der Stellenanzeige nur die mannliche Form
verwendet.



http://www.rubix-karriere.de

